Sylabus przedmiotu

Przedmiot: |\WWypowiedzi perswazyjne

Kierunek: |Kognitywistyka, | stopien [6 sem], stacjonarny, ogdlnoakademicki, rozpoczety w: 2014

Tytut lub szczeg6towa

nazwa przedmiotu: Wypowiedzi perswazyjne

Rok/Semestr: |1/1

Liczba godzin: |30,0

Nauczyciel: [Nowakowski Andrzej, dr

Forma zaje¢: |wyktad

Rodzaj zaliczenia: |zaliczenie na ocene

Punkty ECTS: |3,0

0 Godziny kontaktowe z prowadzgcym zajecia realizowane w formie konsultaciji
30,0 Godziny kontaktowe z prowadzacym zajecia realizowane w formie zaje¢ dydaktycznych
30,0 Przygotowanie sie studenta do zaje¢ dydaktycznych

0 Przygotowanie sie studenta do zaliczen i/lub egzaminéw
30,0 Studiowanie przez studenta literatury przedmiotu

Godzinowe ekwiwalenty
punktow ECTS (taczna
liczba godzin w
semestrze):

Poziom trudnosci: |podstawowy

Wstepne wymagania: |brak

« objasnienie lub wyjasnienie
« odczyt

* opis

» wyktad informacyjny

Metody dydaktyczne:

Pojecie perswazji. Perswazja a inne sposoby wywierania wptywu. Osiggalnosc celow.

Charaktery, hierarchie potrzeb, hierarchie wartosci, typy komunikacyjne. Automatyzmy zachowan. Typy ludzi a
mozliwosci perswazyjne.

Narzedzia pozyskiwania informaciji o ludziach. Wykorzystanie informacji w planowaniu proceséw
perswazyjnych.

Przygotowanie perswazji. Warunki podmiotowe i przedmiotowe. Modele perswaz;ji.

Struktura wypowiedzi. Ogélne zasady uzycia wypowiedzi w celach perswazyjnych.

Zakres tematow: |\jimika, gestykulacja, pozycja, przestrzen, ton, glosnosé. Dostosowanie sposobéw méwienia do celu i

okolicznosci. Spojnos¢ wypowiedzi.

Dobdr form wypowiedzi. Konstruowanie pytan, twierdzen, présb, polecen, obietnic. Odmawianie. Uzycie
wypowiedzi negatywnych. Wypowiedzi warunkowe. Sugerowanie. Nieszczero$¢. Dobor stow. Perswazyjna sita
stéw. Perswazja na pismie.

Nawigzywanie kontaktu. Budowanie relacji przyjaznych i wrogich. Inne rodzaje relacji. Wiarygodnos¢ i
przekonywanie — techniki.

Przyktady wykorzystania wypowiedzi perswazyjnych. Relacje rodzinne. Relacje stuzbowe. Budowanie
wizerunku. Prezentacje. Kupno. Sprzedaz.

* koncowe zaliczenie pisemne

Forma oceniania: g S
» obecnos¢ na zajeciach

Warunki zaliczenia: [obecno$¢ na zajeciech, wskazana aktywno$¢, test pisemny na koniec semestru

R. Cialdini, Wywieranie wptywu na ludzi

M. Tokarz, Argumentacja, perswazja, manipulacja
Literatura:
K. Hogan, Psychologia perswazji

M. Patterson, Wiecej niz stowa
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